Marketing na
Autopilocie 2.0

Moje ,Tajne” kursy do Autorespondera

Wrzuc¢ swaj biznes na Autopilota i zarabiaj nawet podczas snu!
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Stowem wstepu

Jako wtasciciela strony internetowej na pewno interesuja Cie 3 rzeczy:

1. Liczba odwiedzin (dobrze, gdyby odwiedzato Twojg strone jak najwiecej osdb)
2. Jak najdtuzsze pozostanie czytelnikdw na Twojej stronie.
3. Regularne i czeste powracanie czytelnikdw na Twoja strone.

Przyprowadzenie kogo$s na bloga czy strone WWW nie powinno sprawi¢ Ci
problemow.

Woystarczy, ze zainwestujesz troche w kampanie Pay Per Click, zainstalujesz kilka
wtyczek do bloga, bedziesz systematycznie pisa¢ na swoim blogu (szczegdlnie w
poczatkowej fazie), bedziesz udzielaé¢ sie w mediach spoteczno$ciowych, itp. (wiecej
na ten temat przeczytasz tutaj: Jak zaistnie¢ w sieci?).

Wiecej pracy i czasu bedziesz musiat poswieci¢ na przekonanie swoich czytelnikéw,
aby pozostali dtuzej na Twojej stronie. Mato tego, aby ponownie do ciebie wrécili.

Istnieje wiele czynnikéw, ktdre sprawiajg, ze czytelnicy zbyt szybko opuszczaja
strony WWW, np.:

» strona taduje sie zdecydowanie za dtugo,
strona jest po prostu brzydka,
nawigacja jest do niczego,

tresc jest nudna i mato wartosciowa,
Newsletter jest trudny do odnalezienia,

YV VYV VYV V

strona startuje z podktadem muzycznym, ktérego akurat dany czytelnik nie
lubi,
uzywasz Flasha, ktory jest ciezki do zindeksowania przez Google,

YV VY

i wiele, wiele innych

Dlatego, jesli chcesz posiadaé wartosciowg strone, ktéra bedzie przyciggata
czytelnikdw, to postaraj sie maksymalnie wyeliminowaé¢ wszystkie negatywne
czynniki.
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Jak sprawié¢, aby ludzie wrdcili na Twoja strone WWW?

Internet, do ktdérego oprdocz zwyktych witryn nalezg réwniez grupy dyskusyjne, bazy
danych, poczty elektroniczne i wiele innych rzeczy, jest ogromny. Istnieje tutaj
rowniez wiele rozrywek i pokus, ktére tylko zachecajg ludzi do dalszego klikania.

Jesli komus nie spodoba sie Twoja strona, to juz nigdy do niej nie wrdci. A jesli nawet
Twoja strona sie spodoba, to nie ma jeszcze gwarancji, ze ludzie jg zapamietajg i
pozniej do niej wrdcg. Wybodr w Internecie jest po prostu za duzy.

Na szczescie istnieje kilka mozliwosci, za pomocg ktérych mozesz regularnie
przypomina¢ sie swoim czytelnikom. Jednak na poczatek zadbaj o to, aby
kazdorazowo oferowac wartosciowq tresé - poniewaz w przeciwnym wypadku nic i
nikt nie bedzie w stanie Ci pomadc. Kiepskie artykuty, brzydka szata graficzna... nie ma
co sie dziwié, ze ludzie szukajg informacji w innym miejscu.

Kolejng zachety do powrotu moze by¢ Twdj biuletyn (jesli oczywiscie doprowadzisz
swoich czytelnikdw do zapisania sie na liste kontaktéw). Wtedy wygrasz bardzo
wazng bitwe: bedziesz mdégt w kazdej chwili odezwaé sie do Twoich odbiorcow i
przypomnieé im o swojej stronie.

,Jak zatem przekonac czytelnikow, aby zostawili u Ciebie swoje adresy email?”

To proste... zaoferuj im co$ wartoSciowego w zamian za pozostawienie adresu email.

To moze by¢ np. darmowy eBook, film video, kupon rabatowy, jakis program
komputerowy itd., itd. To ma by¢ cos, co spowoduje, ze ludzie zapiszg sie na Twaj
biuletyn (liste kontaktéw).

Jedng z najlepszych ofert tego typu jest kurs szkoleniowy w rozbiciu na kilka
wiadomosci email.

Tematem takiego kursu moze by¢ wtasciwie wszystko, byle zeby byto zwigzane z
tematyka Twojej strony.

To musi by¢ po prostu co$ takiego, co Twoi czytelnicy beda uwazaé za bardzo
atrakcyjne i co spowoduje, ze zapiszg sie na Twoja liste.
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Tak, wiec:

Znajdz temat, ktdry zainteresuje Twojg grupe docelowa

Napisz od 4 do12 réznych artykutéw — a najlepiej poradniki

Dodaj linki do odpowiednich stron z dodatkowymi informacjami, ofertami, itd.
Zadbaj o to, aby oferowad tylko warto$ciowg wiedze

Dodaj wszystkie artykuty do wielokrotnego autorespondera

YVV VYV VY

Ustaw wszystko tak, aby pierwszy artykut pojawit sie od razu po
zarejestrowaniu, a reszta w nastepnych kilku dniach. Najlepiej ustaw
wiadomosci tak, aby przychodzity co 2-4 dni. A po zakoriczeniu kursu zawsze
mozesz wystartowac z kolejnym itd.

» Wstaw na swojego bloga i na strone przechwytujgcg formularz rejestracyjny
do autorespondera (tyle ile masz stron na blogu, tyle mozesz mie¢ formularzy
do autorespondera)

Pokaze Ci to na przyktadzie: Marek (zbiezno$¢ imion przypadkowa ©) zainteresowat
sie Twoim kursem i postanowit sie zapisa¢. Po chwili otrzymuje na swojg skrzynke
pocztowq pierwszg lekcje, a kolejne dostaje w okre$lonych przez Ciebie odstepach
czasu. W taki oto sposdb pozostajesz w ciggtym kontakcie z Markiem i budujesz z nim
relacje — Marek czyta Twoje stowa i codziennie (lub co kilka dni) jest zapraszany na
Twojg strone.

Oczywiscie mozesz zapakowac taki kurs w eBooka i wysta¢ w jednym mailu. Jednak
wtedy zrezygnujesz z czestszych kontaktow z Markiem i stracisz szanse, aby
zbudowacd z nim pozytywne relacje.

Po zakonczeniu takiego kursu bedziesz miec jeszcze wiecej mozliwosci do kontaktu -
mozesz Marka informowa¢ np. o rdznych nowosciach, promocjach, nowych
projektach itd. Masz réwniez mozliwos¢, aby zaproponowaé¢ mu nowy kurs lub
warsztaty dla bardziej zaawansowanych uczestnikow.

Pamietaj rowniez o pozwoleniu: nigdy nie wysytaj wiadomosci bez zgody Twoich
czytelnikow.

Tak osiggniesz swdj cel - sprawisz, ze ludzie beda co pewien czas do Ciebie wracac
oraz zbudujesz spotecznos¢ wokot wiasnej marki. A jesli wykonasz swojg prace
dobrze, to jeszcze wielokrotnie na tym zarobisz.
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Autoresponder, czyli jak to dziata?

Autoresponder jest uzytecznym narzedziem do odpowiedzi na maile. Wtasciwie, to
jest duzo wiecej niz tylko uzyteczny - to najwazniejsze narzedzie w arsenale kazdego
wfasciciela strony internetowej. Odpowiednio wykorzystany da Ci gwarancje, ze
czytelnicy beda zawsze wracaé na Twoje strony i blogi.

Autoresponder to pewnego rodzaju forma autosugestii. Literatura na ten temat

zaczyna juz zapetnia¢ sie¢ madrymi lub mniej madrymi definicjami. Ja jednak
postaram sie zredukowac to do jednego i prostego zdania:

,Powtarzajace sie akcje powodujg reakcje!”

Dla przyktadu:

Za kazdym razem, gdy ogladasz TV lub stuchasz radia, to dobrowolnie poddajesz sie
akcji, ktéora przemawia do Twojej podswiadomosci. Zaczynasz otrzymywac
wiadomosci, ktére powodujg reakcje. Oczywiscie nie bedg to zawsze takie same
wiadomosci — przychodza regularnie w coraz to nowej formie. Ogladasz rdznego
rodzaju produkty, ustugi oraz ich zastosowanie. Mogg to by¢ np. samochody,
komputery, makaron, ryz itd., itd. - az w pewnym momencie stwierdzisz, ze grasz na
komputerze z tej reklamy, jesz taki ryz, czy prowadzisz doktadnie taki sam samochéd.

To samo stanie sie z Twoimi klientami, jesli regularnie bedziesz sie do nich odzywac i
budowac swiadomos¢ silnej marki. Dzisiaj juz prawie nikt nie kupuje za pierwszym
razem. Zresztg dlaczego miatbym podja¢ z Tobg wspodtprace, jezeli nawet Cie nie
znam? Ludzie ladujg na Twojej stronie jako obcy — a Twoim zadaniem jest
zbudowanie dtugotrwatej wiezi pomiedzy Tobg a czytelnikami poprzez przekazywanie
wartosciowej tresci i zapewnienie poczucia bezpieczenstwa.

Im czesciej ktos bedzie oglagdaé¢ Twoje produkty, bedzie czyta¢ Twoje teksty, zobaczy
Twoje imie i nazwisko, tym lepiej Cie pozna i zbuduje z Tobg co$ w rodzaju relacji.

Mozesz zainwestowac setki, a nawet tysigce ztotych w komputer, sSwietne teksty
reklamowe i profesjonalng strone WWW — ale jesli zostaniesz w miejscu zamiast
podaza¢ za nowoczesnymi trendami, to zaraz moze sie okazac, ze wyrzucite$
pienigdze w btoto.
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Autosugestia, czyli ta sama wiadomos¢ powtarzana co pewien czas — tak dtugo, az
kupno stanie sie naturalng i nieSwiadoma czynnoscig — To jest doktadnie to, co zrobito
z tzw. ,,Big Boys” tych, kim teraz sa.

Marketing internetowy to co$ wspaniatego i odpowiednio wykorzystany moze by¢
naprawde bardzo dochodowy — tylko masz rzadko okazje, aby komunikowa¢ sie z
czytelnikami w sposdb bezposredni i interaktywny. Dlatego regularna kontynuacja
jest taka wazna. Jesli Twoi potencjalni klienci i wspdtpracownicy ustyszg o Tobie co
pewien czas — tylko uwazaj, aby zbytnio nie dziata¢ im na nerwy, poniewaz zawalisz
wtedy sprawe — to staniesz sie znany i godny zaufania.

A jesli nie postawisz na regularny kontakt — to niestety ustyszysz jedynie co$
takiego:

»Bye, bye — Zegnam — pa, pa!”
Wyrdzniac sie w Internecie... by¢ innym niz reszta...
Istnieje na to prosta recepta: bgdz osiggalny, stwdrz mitg atmosfere, zdobywaj nowa

wiedze, zostan przy pitce i wyjdz przed szereg. Tylko w taki sposdb nie dasz tatwo o
sobie zapomniec.
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Jak i kiedy korzystac¢ z autorespondera?

To, jak wykorzystasz autoresponder zalezy w gtdwnej mierze od rezultatéw, ktore
chcesz osiggngé. Spdjrzmy teraz na kilka typowych sytuacji.

Sytuacja 1.

Jasiu trafia na Twojg strone i od razu kupuje jeden z Twoich produktéw (obojetnie co,
oferujesz) - to jest chyba sytuacja, o ktdrej wszyscy marzymy. Zatézmy, ze Jasiu
zamowit ciekawego eBooka i chce zaptaci¢ np. za pomocg swojej karty kredytowej. Po
automatycznym sprawdzeniu karty, autoresponder wysyta do Jasia maila z
podziekowaniem i instrukcjg pobrania zamdéwionego eBooka. Nastepnie po kilku
dniach pytasz w mailu (a doktadniej autoresponder), czy Jasiu jest zadowolony ze
swojego zakupu i przy okazji w delikatny sposéb oferujesz mu kolejne produkty (np.
jakis produkt dopetniajacy).

Sytuacja 2.

Jasiu trafia na Twojg strone, ale niestety nic nie kupuje - taka sytuacja ma miejsce
chyba najczesciej. Ale ty jako profesjonalista przewidziates$ to i umiescites darmowa
wersje swojego produktu w widocznym miejscu na stronie. Zamowienie i wysytka
nastepuje rowniez dzieki autoresponderowi (przez adres email, ktéry klient wpisuje w
formularzu). Teraz masz swietng okazje, aby nawigzac pozytywne relacje z Jasiem i w
przemyslany sposéb zacheci¢ go do skorzystania z Twojej oferty (wiecej na ten temat
dowiesz sie na kolejnych stronach tego e-booka).

Sytuacja 3.

Wykorzystujesz autoresponder w celu wysytania listow szkoleniowych. Wysytasz
swoje listy co pewien czas w kilku odcinkach - nie jako jedna paczka. Jesli wyslesz catg
zawartos¢ na raz, to moze ona wylgdowaé w archiwum i prawdopodobnie nigdy nie
zostanie przeczytana. Ty jako osoba i Twdj blog mozecie przy takim jednorazowym
kontakcie nie pozostawi¢ po sobie trwatego wrazenia - przy ogromnej ilosci wiedzy w
sieci jest to bardzo prawdopodobne. Dlatego, aby zbudowa¢ relacje z potencjalnym
klientem i wspotpracownikiem, podziel tres¢ na kilka czesci i wysytaj jg w okreslonych
odstepach czasu np. co 2-4 dni.

Powyzej przedstawitem tylko czgstke tego, do czego mozesz wykorzystaé wielokrotny
autoresponder. Jestem przekonany, ze znajdziesz jeszcze wiele innych trikow i
technik, aby wykorzysta¢ to wspaniate narzedzie w praktyce.
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Autoresponder to idealny pracownik, ktéry dba o Twdj biznes przez 24h na dobe, 7
dni w tygodniu i 12 miesiecy w ciggu roku.

A co najwazniejsze: nigdy nie narzeka ©
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Jak pisaé, aby Twoja wiadomos¢ nie wylagdowata w
koszu?

Pisanie wiadomos$ci do autorespondera jest pewnego rodzaju sztuky. Obojetnie, czy
chcesz napisac jedng czy dziesie¢ wiadomosci - kazda musi by¢ dobrze przemyslana.
Wchodzisz w kontakt z potencjalnym klientem oraz wspoétpracownikiem i dlatego
musisz stworzy¢ z nim trwate i pozytywne relacje.

Staraj sie rozmawia¢ ze swoimi subskrybentami tak, jakby siedzieli naprzeciwko
Ciebie - nie wrzucaj suchego tekstu z géry do dotu.

Dobieraj swoje stowa w taki sposdb, aby czytelnik nie miat problemu z ich
zrozumieniem. Twoi subskrybenci uczg sie od Ciebie czego$ nowego, wiec staraj sie
nie uzywac zbyt skomplikowanego stownictwa. Ale tez nie traktuj ich jak mate i
gtupiutkie dzieci, poniewaz mozesz ich w taki sposdb urazi¢ (to najczesciej skutkuje
wypisaniem sie z listy).

Umieszczaj w swoich tekstach rézne przemyslenia. Nie pisz jednej linijki przy drugiej —
stosuj krotkie akapity i pisz czarng czcionkg na biatym tle.

Jesli wysytasz kilka wiadomosci pod rzad, to postaraj sie w kazidej kolejnej
podsumowac gtéwne przestanie z poprzedniej lekcji. Krétko wspomnij réwniez o tym,
co bedzie znajdowac sie w nastepnej czesci.

Utrzymuj swoje kursyw pozytywnej atmosferze, uzywaj stow akcji. Daj swoim

2

czytelnikom co$ do robienia, do namystu np. ,przyjrzyj sie temu blizej”, ,,sprawdz to

sam”, ,kliknij tutaj”, ,wejdz tutaj”, ,,a co ty o tym myslisz”, , jak to wyglgda u ciebie” ...
itd.

Staraj sie wszystko podac na tacy i spraw, aby czytelnik nie miat zadnych problemoéw
ze zrozumieniem tekstu. Formutuj wszystko konkretnie i przejrzyscie, poniewaz w
taki sposdéb przyzwyczaisz swoich czytelnikdw, aby podazali dokfadnie za Twoimi
wskazéwkami.
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A teraz pokaze Ci 7 najwazniejszych punktéw do pisania skutecznych wiadomosci:

Mozliwosci do wykorzystania tekstbw w autoresponderze sg praktycznie
nieograniczone. To moze by¢ pojedyncza wiadomos¢, odpowiedz na jakis komentarz
lub wiadomosci ,, follow-up”.

Ale zatézmy, ze Twoim celem jest sprzedaz eBooka pt. tatwy e-Mail Marketing

1. Na poczatku umie$é¢ darmowy fragment swojego eBooka na odpowiedniej
stronie. Klient po sciggnieciu tego fragmentu powinien od razu otrzymac
wiadomo$¢ z podziekowaniem.

2. Druga wiadomos$¢ moze brzmieé nastepujaco: ,Mam nadzieje, Ze fragment
mojego eBooka okazat sie dla Ciebie cenny. Jesli chcesz przeczytac jego petng
wersje to wejdz na strone xyz. Poznasz wszystkie techniki sprzedazowe, ktore
rowniez i ja wykorzystuje podczas pisania moich tekstow. Dzieki tej wiedzy bez
problemu stworzysz swojq pierwszq kampanie email i zaczniesz zarabiad
konkretne sumy pieniedzy.”

3. Nastepnie w kolejnych wiadomosciach opisuj jedng szczegdlng ceche swojego
produktu.

Mysle, ze zasada jest tutaj prosta: zawsze uzywaj poprzedniej wiadomosci jako
punktu wyjscia do kolejnych.

A teraz podam Ci przyktadowg formute, ktdrg mozesz wykorzystac¢ jako baze do
swoich kampanii:

#Wiadomosé nr 1
Na poczatku postaraj sie wyjasnié, dlaczego napisate$ tg wiadomosc i umiesé link do
petnej wersji swojego produktu np. w stopce emaila.

#Wiadomos¢ nr 2
Zapytaj swojego klienta, czy informacje zawarte w darmowej wersji eBooka byty
pomocne. Podaj kilka dodatkowych szczegétdéw i zaoferuj kolejny darmowy produkt.
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# Wiadomosé nr 3
Teraz wymien kilka zalet swojego eBooka i w koncu przejdz do korzysci, jakie wynikajg
z posiadania tego produktu.

W pierwszym zdaniu postaraj sie przyblizy¢ kilka wtasciwosci np.:
,eBook: tatwy e-Mail Marketing — to kompendium wiedzy na temat pisania
ekscytujqgcych i hipnotycznych tekstow marketingowych.”

Nastepnie przejdz do korzysci, ktdre wynikajg z posiadania Twojego produktu:

» Stworzysz szybko, profesjonalnie i niskim naktadem kosztow swojq pierwszq
dochodowq kampanie email,

Zbudujesz sobie mocnq i profesjonalng marke eksperta,

Zdobedziesz wiecej klientow dla swojego obecnego biznesu,

Spetnisz wreszcie swoje marzenia o internetowym biznesie,

YV V VYV V

Krotko mowigc - stworzysz sobie dodatkowe Zrédfo dochodow

Podsumowujac:

Na poczatku omawiasz wfasciwosci produktu, a pdiniej korzysci zwigzane z jego
kupnem, czyli dodatkowy dochdd. Wtasciwosci opisuj zawsze doktadnie, a w korzysci
zapakuj dawke emociji.

Wszystkie wtasciwosci Swiata w niczym Ci nie pomogg, jesli Twdj potencjalny klient
nie bedzie w stanie zrozumieé, jakie korzysci odniesie, gdy kupi Twéj produkt.

# Wiadomos¢ nr.4:

Teraz przechodzimy do omdwienia kilku powodéw, dlaczego akurat Twdj potencjalny
klient moze Ci ufaé. Podaj kilka przyktadéw swoich kompetencji, np. opowiedz swoja
historie — jak zaczynates, co osiggnates itd.

Przyktad

Od samego poczqgtku mojej dziatalnosci sam pisze wszystkie teksty, tworze kursy i
eBooki. W moim portfolio znajduje sie obecnie ponad 30 eBookéw (w tym 7
bestsellerow), a ich liczba stale rosnie. Bez skutecznego wykorzystania Email
Marketingu nie odnidstbym takiego sukcesu...
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# Wiadomos¢ nr.5:

W tej wiadomosci opublikuj wszystkie lub kilka wybranych komentarzy dotyczacych
Twojego produktu. Nic nie dziata tak pozytywnie, jak historia zadowolonego klienta. A
jesli nie masz jeszcze zadnych komentarzy, to daj na przyktad swdj produkt kilku
Zznajomym w zamian za wystawienie opinii.

# Wiadomos¢ nr.6:

Teraz mozesz sie troche pochwali¢. Naszkicuj najlepszymi i zapierajagcymi dech w
piersiach cechami swojej oferty, taki obraz przed klientem, ktéry zmiecie produkty
Twojej konkurencji z powierzchni ziemi.

Przyktad
Uwaga: Zanim podejmiesz decyzje i postanowisz wydac pierwszq ztotowke, przekonaj
sie czy ten eBook spetnia wszystkie Twoje oczekiwania:

» Czy autor ma juz jakies doswiadczenie w pisaniu, wydawaniu i sprzedazy w
Internecie?

lle jego eBookow jest dostepnych na rynku?

Czy oferuje gratisowe eBooki aby klient mdgt przekonac sie o ich jakosci?

Czy ma juz jakies pozytywne opinie?

Czy zapewni Ci darmowe wsparcie po sprzedazowe?

YV V VYV VYV V

Czy dostaniesz darmowe bonusy, ktore dodatkowo podnoszq wartosc
kupowanego produktu?
» Jak dtugo dziata juz w Internecie?

Postaraj sie wymieni¢ jak najwiecej pozytywnych cech, ktére oczywiscie musi
spetniaé¢ Twadj produkt/ustuga.

#Wiadomos¢ nr.7:
Na koniec dokonaj podsumowania wszystkich argumentéw, dodatkowo zaoferuj
jeszcze jeden bonus i popros o zamowienie.

Pamietaj, aby w kazdej wiadomosci umiesci¢ link, ktéory prowadzi do strony

sprzedazowej, np. w stopce.
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Przyktad
P.S. Nie masz ochoty dtuzej czekac? Chcesz od razu wystartowac? Od razu dokonac
zamdwienia? Zaden problem, wystarczy tylko jedno klikniecie.

No dobra, poznate$ juz wszystkie przyktadowe wiadomosci. Oczywiscie takich listow
moze by¢ wiecej lub mniej, to zalezy od Twojego zapotrzebowania.

A jesli na tym etapie nie potrafisz jeszcze stworzy¢ wtasnego Newslettera, to
przeczytaj doktadnie wszystkie przyktady kampanii, ktére dodatkowo umiescitem w
tym szkoleniu i zacznij od tego!

Stworzytem je w taki sposdb, abys bez problemu modgt pozmienia¢ poszczegdlne
czesci i dopasowac do swoich potrzeb.

Zanim jednak wystartujesz powiniene$ zdecydowac sie na konkretny autoresponder,
ktdry zajmie sie regularng wysytkg maili. Ja osobiscie polecam Ci pakiet narzedzi
HostThenProfits: http://pgrzech.eu/hosting-allinone

A teraz bierz sie do pracy i stwérz swojg pierwszg kampanie email!
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Moich pie¢ sekretnych kurséw do autorespondra

Ponizej znajdziesz 5 przyktaddéw, jak powinien wyglagda¢ Newsletter czy tez kurs do
autorespondera. Mozesz pozmienia¢ w tych kursach co tylko zechcesz - skresl
niepotrzebne rzeczy i dodaj to, co uwazasz za stuszne.

Nie zapomnij poruszy¢ tematow, ktére bedg prowadzi¢ Twoich odbiorcéw do Twojej
strony lub bloga, do $ciggniecia jakiegos eBooka, pobrania filmu video... do czegos, co
ma zwigzek z Twoim biznesem.

Gtéwnym celem jest stworzenie wokdét Twojej marki spotecznosci, ktérej musisz dac
sie poznac z jak najlepszej strony i oczywiscie polubié.
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Kurs #1: 7 Prostych krokow, jak powota¢ do zycia Twoj pierwszy
Newsletter

Czes¢l1lz7

Powitanie

Witaj serdecznie,

w pierwszym dniu Twojego 7 czeSciowego szkolenia.

Pierwsze pytanie na jakie nalezy sobie odpowiedzie¢ na samym poczatku, to:

Jakie korzysci da mi moj wtasny Newsletter i jak trudno bedzie powotac go do Zycia?

Za pomocg swojego Newslettera zaczniesz budowac¢ swiadomosé wiasnej marki i
zaznaczysz swojg obecnos¢ w sieci. Nie ma nic bardziej wartosciowego dla Twojego
biznesu jak Newsletter, ktory jest regularnie wysytany np. raz w tygodniu. Dzieki
niemu coraz wiecej osob bedzie zapisywac sie na Twoja liste. A jesli przytozysz sie do
pracy, to ludzie z niecierpliwoscig bedg oczekiwac na kolejng wiadomos¢ od Ciebie.

Jednak wiele oséb uwaza, ze nie sg w stanie napisa¢ kilku czesciowego kursu.
Niektorzy myslg, ze majg na to za mato czasu, inni natomiast bojg sie pisania lub
wydaje im sie, ze nie majg nic ciekawego do powiedzenia... a reszta unika tych 3
probleméw naraz.

Obecnie masz juz bardzo duzo mozliwosci, aby zdobyé potrzebne materiaty w sieci.
Wielu autorow pozwala na publikacje ich artykutéow — oczywiscie pod warunkiem, ze
w stopce podasz ich dane (czyli imie, nazwisko i adres strony).

Uwazam, ze jest to uczciwa wymiana. Oszczedzasz dzieki temu mndstwo czasu i
energii, a tym samym zdobywasz warto$ciowg tresc dla swoich czytelnikéw.

| nawet zarabiasz na tym pienigdze.
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W nastepnej czesci opowiem Ci troche wiecej o tym, jak powotaé¢ do zycia
wartosciowy i jedyny w swoim rodzaju Newsletter.

Twoje imie i nazwisko
adres strony
Link do wypisania sie z listy
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Czes€2z7

Planowanie struktury

Witaj,

Ciesze sie, ze podjates$ pierwszy krok i zabierasz sie do pisania wtasnego Newslettera.
Dlatego dzisiaj porozmawiamy o strukturze, czyli o tym, jak prezentowaé Twojg tresc.

Sposbéb prezentacji jest tak naprawde bardzo wainym elementem przygotowan.
Wszystko zaczyna sie od pytania, czy bedziesz wysyta¢ maila w postaci czystego
tekstu, czy jako wiadomos$é HTML. A jesli przyjrzysz sie wiadomosciom, ktére juz
otrzymujesz, to zapewne zauwazysz, ze stosowane sg oba te formaty.

Za mailem tekstowym przemawia fakt, ze niektére osoby nie mogag odbierac
wiadomosci w formacie HTML lub po prostu tego nie chca.

Oznacza to zero grafiki, pogrubien, punktoréow (lista) czy kursywy. Taki mail wyglada
troche mniej estetycznie.

Z drugiej strony HTML oferuje duzo wiekszg mozliwos¢ edycji tekstu (podobnie jak w
Wordzie). Zresztg juz dzis wiekszo$¢ Newsletteréw wyglada jak strony internetowe.

PrzejdZzmy zatem do struktury:

» Na poczatku Newslettera umies¢ krotkie streszczenie, czyli to, o czym bedzie
Twoj kurs.

» Zostaw wystarczajgco duzo miejsca pomiedzy akapitami. Napisz 2-4 zdania i
zrob przerwe. Koniecznie uzywaj czarnej czcionki na biatym tle — wtedy mail
bedzie bardziej czytelny np.:
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"Majbogatsi ludzie na swiecie buduja sieci,
pozostall przygotowywani sq do szukania
pracy” R. Kiyosaki

Jak wybrac najlepszy MLM?

Odpowiedz na to pytanie znajdziesz na
moim blogu:

Poznaj szczegoty >>

pozdrawiam,
Pawet Grzech

PS. W nastepnym mailu pokaze Ci jakich
btedéw musisz sie wystrzegac podczas
budowania whasnej listy kontaktéw. Dlatego
koniecznie wypatruj kolejnej wiadomosci!

Moje Projekty:

» Buduj Biznes Online

« tatwy Email Marketing

« Zostan Blogerem

» Akademia Nowoczesnego Marketingu

» Ogranicz dtugos¢ linii do maksymalnie 65 znakdéw lub 350 pikseli (podobnie jak
w powyzszym przyktadzie).

Zastanow sie teraz w jakim formacie bedziesz wysyta¢ swoje maile, a w nastepnej
czesSci omowimy sobie nazewnictwo i zaprojektujemy tres¢ Twojego Newslettera.

> TUTAJ jest dobre miejsce, aby dodac jakis przyktad lub zastosowac rekomendacje <

Twoje imie i nazwisko
adres strony
Link do wypisania sie z listy
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Czes¢3z7

Nazewnictwo i planowanie tresci

Znalezienie odpowiedniej nazwy dla Twojego Newslettera nie powinno by¢ trudne.
Wykorzystaj po prosu witasne imie i nazwisko lub nazwe firmy i nazwij tak swoj
Newsletter np.:

Nowoczesny MLM
lub

Pawet Grzech :: Nowoczesny MLM

Niektorzy wydawcy wolg uzywaé nazw, ktore szczegdlnie rzucajg sie w oczy i
przykuwajg uwage. Ponizej wybratem kilka przyktadéw od kolegéw po fachu z USA:

» The Internet Awesome News Report
» Your Marketing Arsenal Weekly Report
» The Crusader's Tips, Tricks and News
» Marketing Alert Weekly NewslLetter

A teraz bierzemy sie za wybor tresci. Co chcesz zaoferowac swoim czytelnikom?

Musisz mie¢ wartosciowg tresé¢, ktdora pomoze Ci zachowad zainteresowanie Twoich
czytelnikdw, jednym stowem - mocne teksty na konkretny temat. Przykfadowo
mozesz raz w tygodniu wysytac¢ jakas wskazowke lub technike; specjalng oferte tylko
dla subskrybentéw; maty prezent; kupon rabatowy; wartosciowe szkolenie itp.

To moze by¢ (oczywiscie w zaleznosci od Twojej grupy docelowej) réwniez cos
zabawnego — mozesz wysfac jakas smieszng historyjke, zart, gre, albo jakis filmik.

Taki Newsletter nalezy tylko i wytacznie do Ciebie i to Ty lub oczywiscie Twoi klienci
decydujg o wysytanej tresci.

W nastepnej czesci przyjrzymy sie uwaznie odpowiednim programom do wysytania
Twojego Newslettera.
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Twoje imie i nazwisko
adres strony
Link do wypisania sie z listy

Podobato Ci sie to, co przeczytates do tej pory?
To kliknij w link ponizej:

http://pgrzech.eu/autoresponder-i-emailmarketing

| zdobadz wszystkie kursy do swojego Autorespondera — dzieki temu
zaoszczedzisz cate tygodnie lub nawet miesigce pracy!

Wrzuc swoj biznes na Autopilota
i zarabiaj nawet podczas snu!
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